Etape n° 4 – objectif global : réaliser des ventes –
C1 – Participer à l’approvisionnement du point de vente – Thème n°4 : Gérer les stocks

TP N°1 du chapitre n°2 : les besoins, le plan et le budget d’achat.

TP N°1 du chapitre n° 2 : Les besoins, le plan et le budget d’achat.
Objectif : être capable de participer au réassortiment des produits courants : rassembler les demandes de produits manquants, de compléter un état de réassortiment.

Vous êtes employé comme stagiaire lors de votre période de formation en entreprise , dans la grande surface spécialisée en prêt-à-porter GÉMO à Aulnoy les Valenciennes (59). Votre tutrice, Madame JEUSSUYHALA Maude, 29 ans, est chargée de vous former sur les différentes pratiques effectuées dans ce type de commerce. Pour cela, elle vous demande de travailler sur le différent dossier suivant :

Madame JEUSSUYHALA décide de planifier ses achats pour le mois de février prochain et vous demande de l’aider dans son travail.

Maude JEUSSUYHALA a déjà fait la sélection d’une partie de ses produits, elle a noté les articles retenus sur les pages des catalogues de ses représentants. Il lui manque à déterminer les achats de sweats. Elle souhaite que vous vous en occupiez.

TRAVAIL A FAIRE :

( Calculez les ventes prévisionnelles concernant la famille de produits « sweats» , à partir du cadencier de la saison précédente (février 2002) et de ses prévisions de vente (calculés et déterminés par le siège social – GEMO Paris (75)).

Vous disposez des DOCUMENTS N°1 et N°2. Complétez le nouveau cadencier (février 2003) en ANNEXE N°1 (remplissez les colonnes V)

DOCUMENT N°1 :

CADENCIER - FAMILLE : SWEATS-

MOIS : FEVRIER 2002
	Références 
	Semaine n°1
	Semaine n°2
	Semaine n°3
	Semaine n°4

	
	S.I.
	Q
	V
	SF
	S.I.
	Q
	V
	SF
	S.I.
	Q
	V
	SF
	S.I.
	Q
	V
	SF

	F1523
	5
	5
	8
	2
	2
	8
	7
	3
	3
	7
	6
	4
	4
	5
	3
	6

	F1524
	8
	2
	5
	5
	5
	5
	4
	6
	6
	4
	3
	7
	7
	2
	0
	9

	F1525
	12
	0
	8
	4
	4
	6
	7
	3
	3
	7
	6
	4
	4
	5
	3
	6

	F1526
	8
	2
	6
	4
	4
	6
	5
	5
	5
	5
	4
	6
	6
	3
	1
	8

	F1527
	7
	3
	8
	2
	2
	8
	7
	3
	3
	7
	6
	4
	4
	5
	3
	6

	F1528
	3
	7
	7
	3
	3
	7
	6
	4
	4
	6
	5
	5
	5
	4
	2
	7

	F1529
	1
	9
	3
	7
	7
	3
	2
	8
	8
	2
	1
	9
	9
	0
	0
	9

	F1530
	2
	8
	4
	6
	6
	4
	3
	7
	7
	3
	2
	8
	8
	1
	0
	9

	TOTAL sous famille : (1)
	46
	36
	49
	33
	33
	47
	41
	39
	39
	41
	33
	47
	47
	25
	12
	60

	H7895
	3
	10
	9
	4
	4
	9
	8
	5
	5
	8
	7
	6
	6
	6
	4
	8

	H7896
	2
	10
	9
	3
	3
	9
	8
	4
	4
	8
	7
	5
	5
	6
	4
	7

	H 7897
	9
	1
	8
	2
	2
	8
	7
	3
	3
	7
	6
	4
	4
	5
	3
	6

	H7898
	8
	2
	7
	3
	3
	7
	6
	4
	4
	6
	5
	5
	5
	4
	2
	7

	H7899
	11
	0
	10
	1
	1
	9
	9
	1
	1
	9
	8
	2
	2
	7
	6
	3

	H7900
	10
	0
	6
	4
	4
	6
	5
	5
	5
	5
	4
	6
	6
	3
	1
	8

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL sous famille : (2)
	43
	23
	49
	17
	17
	48
	43
	22
	22
	43
	37
	28
	28
	31
	20
	39

	TOTAL famille 

(= 1+2)
	89
	59
	98
	50
	50
	95
	84
	61
	61
	84
	70
	75
	75
	56
	32
	99


S.I. : Stock Initial (en quantités)

Q : Quantités commandées et livrées dans la semaine.

V : ventes de la semaine (en quantités)

S.F. : Stock final (en quantités)

DOCUMENT N°2 :

PREVISIONS DES VENTES –SWEATS pour FEVRIER 2003

Magasin GEMO
ZI La chartreuse

59600 AULNOY Les VALENCIENNES

Les références HOMMES :

	H7895 ou Nouveau produit 1

	H7896 ou Nouveau produit 2

	H 7897 ou Nouveau produit 3

	H7898 ou Nouveau produit 4

	H7899 ou Nouveau produit 5

	H7900 ou Nouveau produit 6


Les références FEMMES :

	F1523
	X

	F1524
	

	F1525
	X

	F1526
	X

	F1527
	X

	F1528
	X

	F1529
	

	F1530
	

	
	


ANNEXE N°1 :

CALCUL DE VOTRE BESOIN D’ACHAT POUR LA SAISON AUTOMNE-HIVER 2002-2003 :

CADENCIER - FAMILLE : SWEATS-

MOIS : FEVRIER 2003

	Références 
	Semaine n°1
	Semaine n°2
	Semaine n°3
	Semaine n°4

	
	S.I.
	Q
	V
	SF
	S.I.
	Q
	V
	SF
	S.I.
	Q
	V
	SF
	S.I.
	Q
	V
	SF

	F1523
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1524
	6
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1525
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1526
	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1527
	7
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1528
	6
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1529
	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F1530
	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL sous famille : (1)
	43
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nouveau produit 1
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nouveau produit 2
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nouveau produit 3
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nouveau produit 4
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nouveau produit 5
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nouveau produit 6
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL sous famille : (2)
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL famille 

(= 1+2)
	43
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


S.I. : Stock Initial (en quantités)

Q : Quantités à commander dans la semaine.

V : ventes prévisionnelles de la semaine (en quantités)

S.F. : Stock final (en quantités)

( Déterminez les quantités à commander pour chacunes des références de sweats, d’après :

· les ventes prévisionnelles que vous venez de déterminer,

· le stock de sécurité établit pour chacune des références = 2 unités.

Complétez le nouveau cadencier (février 2003) en ANNEXE N°1 (remplissez les colonnes Q, SI et SF)

( Vous pouvez désormais compléter l’intégralité du cadencier du mois de février 2003 (Annexe n°1). (Total des sous familles et de la famille à remplir)

( Remplissez le plan d’achat (ANNEXE N°2) qui lui permettra de prévoir son budget pour sa prochaine saison printemps- été 2003.

ANNEXE N°1 :

	
	Février 2003
	Mars 2003
	Avril 2003
	Mai 2003
	Juin 2003
	Juillet 2003
	TOTAL :

	Références: 


	Quantités des achats du mois :
	Quantités des achats du mois :
	Quantités des achats du mois :
	Quantités des achats du mois :
	Quantités des achats du mois :
	Quantités des achats du mois :
	

	F1523


	
	10
	50
	12
	10
	12
	

	F1524


	
	10
	45
	11
	10
	11
	

	F1525


	
	25
	35
	5
	25
	5
	

	F1526


	
	15
	45
	25
	15
	25
	

	F1527


	
	15
	55
	6
	15
	6
	

	F1528


	
	10
	65
	7
	10
	7
	

	F1529


	
	35
	60
	8
	35
	8
	

	F1530


	
	15
	30
	9
	15
	9
	

	Nouveau produit 1 :


	
	9
	20
	45
	10
	9
	

	Nouveau produit 2 :


	
	18
	30
	25
	11
	60
	

	Nouveau produit 3 :


	
	35
	15
	55
	20
	10
	

	Nouveau produit 4 :


	
	30
	10
	60
	55
	10
	

	Nouveau produit 5 :


	
	45
	55
	50
	35
	55
	

	Nouveau produit 6 :


	
	55
	45
	45
	65
	65
	

	
	
	
	
	
	
	TOTAL :
	


( Complétez le budget d’achat déjà commencé par Madame JEUSSUYHALA et chiffrez ainsi le montant total des achats de son rayon pour sa saison printemps- été 2003.(ANNEXE N°3).

ANNEXE N°3 :

BUDGET D’ACHAT- SWEATS- SAISON PRINTEMPS ETE –2002-2003

	
	Prix
	SAISON PRINTEMPS ETE –2002-2003

	Références : 
	d’achat unitaire (*)
	Quantités à commander :
	Montant des achats  :

	F1523
	11.50 €
	
	

	F1524
	11.50 €
	
	

	F1525
	11.50 €
	
	

	F1526
	11.50 €
	
	

	F1527
	12.50 €
	
	

	F1528
	12.50 €
	
	

	F1529
	15.50 €
	
	

	F1530
	15.50 €
	
	

	Nouveau produit 1 :
	8.00 €
	
	

	Nouveau produit 2 :
	8.00 €
	
	

	Nouveau produit 3 :
	10.00 €
	
	

	Nouveau produit 4 :
	10.00 €
	
	

	Nouveau produit 5 :
	15.00 €
	
	

	Nouveau produit 6 :
	15.00 €
	
	

	
	TOTAL :
	
	


(*) : le prix d’achat unitaire est un prix estimé, en fonction des prix d’achats de l’année précédente et de la gamme des nouveaux produits. 

Elles seront déréférencées et remplacées par de nouveaux produits (non définis à ce jour). Le chef de rayon de chaque magasin devra remplacer ces 6 références par 6 autres nouvelles références. En effet, les clients de ce type de produit souhaitent un choix diversifié de marques. Le chef de rayon recherchera lui-même ses produits afin de répondre à la demande locale.


De ce changement, résultera une augmentation des ventes  par rapport à la saison précédente de 2 unités par référence et par semaine (estimation).





Aucun changement dans l’assortiment de cette sous-famille.


On estime une baisse des ventes par rapport à la saison précédente du fait des conditions météorologiques et climatiques, comme suit :





- Baisse de 1 unité/référence, des ventes de la semaine n°4 par rapport aux ventes précédentes (Semaine 4 de février 2002) pour les références cochées ci-contre. Pour les autres références (non cochées), vous garderez les mêmes quantités vendues que la saison précédente.











PLAN D’ACHAT- SWEATS- SAISON PRINTEMPS ETE 2002-2003








